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Kungl. Vetenskapsakademien har beslutat att Sveriges Riksbanks pris i ekonomisk vetenskap

till Alfred Nobels minne fér ar 2002 delas mellan

DANIEL KAHNEMAN
Princeton University, USA

"fér att ha inf6rt insikter frdn psykologisk forskning i ekonomisk vetenskap,
séirskilt betrdffande bedémningar och beslut under osdkerhet”

och

VERNON L. SMITH
George Mason University, USA

“for att ha gjort laboratorieexperiment till verktyg i empirisk ekonomisk analys,

sdrskilt i studier av olika marknadsmekanismer”.

Psykologisk och experimentell ekonomi

Nationalekonomisk teoribildning har traditionellt byggt pa
ett antagande om en "homo ceconomicus” vars beslut styrs
av egenintresse och rationalitet. Ekonomi har ocksé traditio-
nellt setts som en icke-experimentell vetenskap, som bygger
pa observationer av verkliga ekonomier snarare &n kontrol-
lerade |laboratorieexperiment. Under senare ar har dock allt
mer forskning dgnats at att testa och modifiera grundlig-
gande antaganden inom ekonomisk teori; ekonomisk forsk-
ning anvinder ocksa alltmer data fran |aboratoriet snarare &n
"fran filtet". Denna nya forskning har sina rotter i tva forsk-
ningsomraden vilka ursprungligen var atskilda, men numera
smalter samman: kognitiva psykologers analyser av mannis-
kors bedémningar och beslut samt experimentella ekonomers
laborativa prévning av ekonomisk teori. Arets tva pristagare &r
pionjdrerna inom dessa omraden.

Daniel Kahneman har integrerat insikter fran psykologisk
forskning i ekonomisk analys och dirigenom lagt grunden

for ett nytt forskningsomrade. Kahnemans viktigaste insatser
ror beslutsfattande under osdkerhet, dar han visat hur ménnis-
kors beteende systematiskt kan avvika fran den traditionella
ekonomiska teorins forutsiagelser. Tillsammans med den 1996
avlidne Amos Tversky har han utvecklat ett alternativ, prospect
theory, som bdttre svarar mot observerat beteende. Vidare har
Kahneman klarlagt hur bedémningar under osdkerhet kan félja
genvagar, vilka systematiskt avviker fran grundldggande satser
i sannolikhetsldran. Hans arbeten har inspirerat en ny genera-
tion forskare inom nationalekonomi och finansiell ekonomi,

som berikat ekonemisk teori med insikter fran kognitiv psyko-
logi om ménskliga motiv.

Vernon Smith har lagt grunden for forskningsomradet experi-
mentell ekonomi. Han har utvecklat en uppsattning metoder
som kommit att bilda standard for laboratorieexperiment
inom ekonomisk forskning. | egna experiment har han empi-
riskt pavisat betydelsen av alternativa marknadsinstitutioner;
t.ex. vilket pris en sdljare kan farvanta sig beroende pa valet av
auktionsform. Smith har ocksa gatt i brischen for att anvdnda
laboratoriet som en "vindtunnel”, d3r spelregler for nya mark-
nader —t.ex. avreglerade elmarknader —testas i laboratorie-
miljé innan de tillampas i praktiken. Hans insatser har haft
avgorande betydelse for att gora experiment till viktiga verk-
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Ekonomipriset 2002

Nationalekonomisk teori har traditionellt byggt pd antagandet om en "homo ceconomicus” vars hand-
lande styrs av egenintresse och rationalitet. Ekonomi har ocksd setts som en icke-experimentell veten-
skap, dir forskare — liksom inom astronomi och meteorologi — varit begrdnsade till data "frdn fdltet’,
dvs. direkta observationer av verkligheten. Bilden har dock férdndrats under de tvd senaste decen-
nierna. Kontrollerade laboratorieexperiment har kommit att spela en alft storre roll inom ekonomisk
forskning; resultaten av experiment har i vissa fall visat att grundldggande antaganden i ekonomisk
teori bor modifieras. Denna utveckling har drivits av forskare inom tvd omrdden: de kognitiva psyko-
loger som studerat ménniskors bedomningar och beslutsfattande samt de experimentella ekonomer
som prévat ekonomiska modeller i laboratoriet. Arets pris belénar pionjirerna inom dessa bdda omrd-
den: DANIEL KAHNEMAN och VERNON SMITH.

Pionjarer inom psykologisk och experimentell ekonomi

Experimentell ekonomi

De forsta experimenten inom ekonomisk forskning syftade till att testa det kanske mest
grundliggande resultatet inom ekonomisk teori: under fri konkurrens skapar marknadspri-
set jimvikt mellan utbud och efterfrigan pa den nivd dir en marginell kdpare virderar en
vara lika hégt som en marginell siljare. I Vernon Smiths tidiga laboratorieexperiment tillde-
lades forsskspersonerna slumpmissigt roller som kipare och siljare med olika vérderingar
av varan uttryckt i form av ett ligsta acceptabelt férsiljningspris resp. ett hégsta acceptabelt
inkpspris. Med hjélp av fordelningen av dessa “reservationspriser” kunde Smith berdkna det
teoretiska jamviktspriset — det pris som &r acceptabelt for lika mdnga siljare som képare.
Redan i sina férst publicerade experiment frin 1962 fann Smith, till sin uttalade {6rvining,
att de priser som uppstod i laboratoriet 13g mycket nira sina teoretiska viirden, trots att for-
sokspersonerna saknade den nédvindiga informationen fér att berikna jamviktspriset. Smith
och andra forskare, bl.a. Charles Plott, som senare utfért minga liknande experiment {or att
kontrollera éverensstimmelsen med teorin, har i stort sett bekréftat de ursprungliga resulta-
ten. Samtidigt har det visat sig att den exakta utformningen av marknadsmekanismen 1 hog
grad styr utfallet.

Manga experiment har gillt utfallet av auktioner, som traditionellt anvints {6r att organi-
sera marknader for rdvaror och aktier eller andra finansiella instrument. P4 senare tid har
auktioner ocksd anvints vid avreglering och privatisering av tidigare offentliga monopol, t.ex.
sindningsritter i etern. Teorin for prisbildning vid auktioner sarskiljer fyra grundliggande
former for auktion av ett enskilt objekt:

1. den engelska auktionen dir képare ropar ut sina bud i stigande ordning tills inget hégre
bud ges,

2. den hollindska auktionen dir ett hogt utgingsbud gradvis sidnks tills ndgon képare
anmiler sig,

3. forstaprisauktionen med sluten budgivning dir den hogste budgivaren betalar det pris
han/hon bjudit och

4. andraprisauktionen med sluten budgivning dér den hogste budgivaren betalar det nist
hdgsta bjudna priset.

Efonomipriset 2002 1(4)



2(4)

I kontrollerade experiment har Smith och hans medarbetare kunnat testa flera av teorins
forutsigelser. Bland annat har de funnit, helt enligt teorin, att siljaren kan f{drvinta sig
samma intikt i den engelska auktionen som i andraprisauktionen. De har diremot kunnat
forkasta teorins forutsigelse om att den hollindska auktionen och férstaprisauktionen skulle
ge samma resultat. Deras experiment visade vidare att den engelska auktionen och andra-
prisauktionen gav hogst genomsnittligt férsiliningspris fére forstaprisauktionen {6ljt av den
holldndska auktionen.

Smith har ocks gétt i braschen f6r att anvinda laboratorieexperiment som en "vindtun-
nel” dir féreslagna auktionsmekanismer for t.ex. privatisering och offentliga anbudsférfaran-
den prévas i férvig. Eftersom dessa mekanismer ofta dr mycket komplicerade gér det inte att
bedéma hur de kommer att fungera enbart med hjilp av teori; den experimentella metoden ir
dirfér siarskilt virdefull. Genom-sidana experiment har Smith bl.a. utvirderat olika meka-
nismer for att férdela start- och landningstider pa flygplatser med hjilp av datorstédda mark-
nader, samt olika siitt att organisera marknader for elkraft. Pd-det senare omrddet har hans
forskning sarskilt pverkat avregleringen av elmarknaderna i Australien och Nya Zeeland.

De virden som stir pd spel pd verkliga marknader 4r ofta av en helt annan storleksord-
ning in de beléningar som kan komma i friga i en experimentsituation. Smith har sirskilt
betonat betydelsen av ekonomisk ersittning i experiment, och utvecklat metoder dér sddana
incitament dels 4r tillrickligt starka och dels utformade s& att resultaten med stérre san-
nolikhet blir tillimpliga i verkliga marknadssituationer. Ett sirskilt problem &r att férsoks-
personernas egna (och oobserverade) preferenser kan péverka deras agerande i experimentet.
Dirfor kommer en forséksperson som ges en roll som képare, med en given efterfrigekurva
f5r en vara, inte utan vidare att agera i enlighet med den tilldelade efterfrigekurvan. Smith
har utvecklat en sirskild metod (the induced-value method) som léser detta problem och ger
forsokspersonen incitament att agera s& som forsoksledaren avsett. Genom detta och andra
bidrag, samt en rad praktiska rekommendationer om lampliga procedurer i laboratoriet, har
Smith satt en standard for tillférlitliga experiment inom ekonomisk forskning.

Psykologi och ekonomi

Ekonomisk forskning antar oftast att minniskor i huvudsak drivs av materiella incitament
och fattar ekonomiska beslut pi ett rationellt sitt. De antas di gora bedémningar av tillstan-
det i ekonomin och av effekten av sina handlingar genom att behandla tillginglig information
enligt vanliga statistiska principer. Detta synsitt har formaliserats i den s.k. férvintade nyt-
toteorin, vilken ar den foérhirskande ekonomiska teorin fér beteende under osikerhet.

Inom psykologi, speciellt kognitiv psykologi, dr det dominerande synsittet att individen &r
ett system som visserligen kodar och tolkar tillginglig information pa ett medvetet siitt, men
dir andra, mindre medvetna, faktorer ocksa styr besluten i en interaktiv process. Hit hér per-
ception, mentala modeller fr att tolka en enskild situation, emotioner, attityder samt minnen
av tidigare beslut och deras konsekvenser.

Genom omfattande studier av minskligt beteende i enkiiter och experiment har Daniel
Kahneman och andra psykologer visat, att antagandet om ekonomisk rationalitet maste ifrd-
gasittas | minga beslutssituationer. Beslutsfattare i verkliga livet tycks minga gdnger inte
beddma osikra hindelser i enlighet med sannolikhetslidrans lagar och inte fatta beslut enligt
teorin for forvintad nyttomaximering.

I en rad arbeten har Kahneman - tillsammans med den framlidne Amos Tversky — visat
hur minniskor ir of6rmdgna att fullt ut analysera komplexa beslutssituationer med osakerhet
om de framtida konsekvenserna. I sdana situationer gor de i stéllet beddmningar med hjilp
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av genvigar och tumregler. En grundliggande tumregel illustreras vil i deras egna data frin
undersékningar om hur minniskor bedémer slumpmissiga hindelser. Flertalet férsoksperso-
ner visar sig gora samma sannolikhetsbedémningar vid smé och stora stickprov, utan héansyn
till att osikerheten (variansen) om medelvirdet minskar drastiskt med stickprovets storlek.
Minniskors bedémningar verkar allts3 félja en de smd {alens lag, utan hinsyn till de stora talens
lag i sannolikhetsteorin. I ett vilkint experiment ansdg sledes forsdkspersonerna det lika
troligt att det, under en given dag, skulle fédas mer 4n 60 procent pojkar pd ett litet sjukhus
(med f3 fédslar) som pi ett stort sjukhus (dar det f6ds manga barn).

P4 liknande sétt kan en investerare som iakttar att en fondférvaltare évertriffat index
under ett par &rs tid dra slutsatsen att denne forvaltare 4r systematiskt skickligare dn genom-
snittet, medan den sanna statistiska implikationen-dr mycket svagare. Sddan-kortsiktighet
i tolkningen av data kan vara en bidragande forklaring till olika fenomen pi de.finansiella
marknaderna som #r svira att forklara med hjilp av gingse modeller — t.ex. de till synes
omotiverat stora kurssvingningar som ofta férekommer pé aktieborserna. Inom finansiell
ekonomi har det utvecklats ett nytt, livaktigt forskningsomride (behavioral finance) som sdker
utnyttja psykologiska insikter fér att férstd hur de finansiella marknaderna fungerar.

En annan tumregel ir representativitel. I ett experiment av Kahneman och Tversky fick for-
sokspersonerna i uppgift att kategorisera personer som t.ex. “férsiljare” eller "riksdagsman”
pa grundval av givna beskrivningar. Nir en slumpmissigt utvald person beskrevs som intres-
serad av politik och debattglad trodde de flesta forsékspersoner att denne var en riksdagsman,
trots att den mycket hégre andelen férsiljare i populationen gor det mer sannolikt att det
var en férsiljare. Det visade sig heller inte-ha nigon betydelse om andelen riksdagsmén och
forsiljare i populationen kraftigt &ndrades och férsokspersonerna fick information om detta.

Kahneman har siledes visat att minniskors bedémningar i situationer med osékerhet ofta
utnyttjar tumregler som systematiskt strider mot grundliggande satser i sannolikhetsldran.
Kahnemans mest inflytelserika bidrag giller dock beslut under osikerhet. En sliende upptéckt
4r att minniskor ir mycket mer kinsliga f6r hur ett utfall skiljer sig fran en referensnivd (ofta
stalus quo) 4n for sjilva det absoluta utfallet. Nir personer ska fatta en serie beslut under risk
verkar de silcdes grunda varje beslut pd dess vinster och férluster tagna var fér sig, snarare
in pa beslutets konsekvenser for deras slutliga formégenhet. Flertalet verkar ocksé ha en star-
kare motvilja mot férluster, relativt en referensnivd, dn en forkérlek {6r vinster av samma
storlek. Dessa och andra resultat stir i strid med prediktionerna frn den traditionella teorin
for forvintad nyttomaximering.

Kahneman och Tversky har emellertid inte stannat vid att kritisera géngse teori for beslut
under osikerhet. De har ocksi utvecklat ett alternativ, prospect theory, for att forklara empiriska
iakttagelser. Med denna teori och dess vidareutvecklingar gar det att bdttre forklara beteen-
deménster som framstir som avvikelser frn den traditionella teorins perspektiv: benigenhe-
ten att teckna dyra sméiskaliga férsikringar, t.ex. for hushillsapparater; bendgenheten att
kora till en avligsen affér fér att spara femtio kronor pa ett mindre kop och oviljan att gora
samma resa {6r att spara samma summa p& en dyrare vara; eller motstindet mot att dra ned
p4 konsumtionen som svar pd ddliga nyheter om livsinkomsten.

Tvad sammansmailtande forskningsomraden

Modern forskning pa gridnsen mellan ekonomi och psykologi har visat att fenomen som
bristande rationalitet, begrinsat egenintresse och ofullstindig sjélvkontroll ir viktiga fakto-
rer bakom en rad ekonomiska foreteelser. Inte minst har psykologiska insikter piverkat de
senaste &rens utveckling inom finansiell ekonomi. Det har dock tagit lang tid {6r dessa psy-
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kologiska idéer f2 fotfaste i ekonomisk forskning. Varfor 4r det sa? En forklaring &r att det
ir forst pa senaste tid som experimentella metoder har slagit igenom i ekonomisk forskning.
Som ett resultat av den experimentella forskningen om sambanden mellan prisbildning och
marknadens institutioner har allt fler ekonomer kommit att se experimentella metoder som
oundgiingliga forskningsverktyg. De tidigare distinkta forskningstraditionerna inom experi-
mentell ekonomi och psykologisk ekonomi smilter idag samman i yngre ekonomers forskning.
Daniel Kahneman och Vernon Smith, portalfigurerna inom dessa traditioner, har bidragit till
en spinnande férnyelse av ekonomisk forskning.

LANKAR OCH LASTIPS

Advanced information on the Nobel Prize in Economics 2002, The Royal Swedish Academy of Sciences:
www.nobel.se/economics/laureates/2002/ecoadvo2.pdf

For artikelsamlingar med bidrag av pristagarna hénvisas till

Smith, V.L, Bargaining and Market Behavior: Essays in Experimental Economics, Cambridge University Press,
2000, och

Kahneman, D, och A. Tversky (red.), Choices, Values and Frames, Cambrige University Press, 2000.

Oversikter éver pristagarnas forskningsomraden ges i
Kagel J. H. och A. E. Roth, (red.), Handbook of Experimental economics, Princeton University Press, 1995, och
Rabin M., "Psychology and Economics,” Journal of Economic Literature, Vol. XXXV, 11-46, March 1998.
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